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Ani by vás nenapadlo, kde všude můžeme vidět příležitosti.
Proto si pro objevení skutečného potenciálu vašeho podnikání zavolejte ještě dnes.
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Společnost KONDOR, s.r.o., byla založena v roce 1991 a po 
celou dobu existence se zabývá prodejem a službami v oblasti 
hutních materiálů pro firemní i soukromé zákazníky. Společnost 
v současnosti dosahuje ročního obratu kolem 400 milionů  
ko-run.

Provozní úvěry (PÚ)-úroky: 14.9%

PÚ-čerpání tranší: 100%

PÚ-závazková provize: 40.5%

PÚ-měsíční poplatky: 100%

Investiční úvěry-úroky: 11.6%

Transakční poplatky: 81%

Card acquiring: 22%

Na první pohled šlo spíše o „mission impossible“, 8 úvěrů u 
dvou bank, přímo během kick-off meetingu jsme byli majitelem 
upozorněni na to, že je nutno „otočit“ provozní úvěry v řádu 
několika týdnů. Investiční úvěry byly uzavřeny za „předkrizové“ 
sazby a podmínky v případě předčasného splacení byly velmi 
netransparentní. Úvěry, které tvořily v odhadovaném ročním 
rozpočtu na bankovní služby (cca 6 mil. Kč) ne méně než 78 %, 
byly přitom pro úspěch celého projektu klíčové.

Obě stávající banky se podařilo přesvědčit, aby otočily stávající 
úvěry jen do konce roku 2012, což nám dalo rozumný časový 
prostor pro řádně vedený projekt. Klient si i na základě našeho 
doporučení nevybral cenově nejlepší nabídku, ale nabídku, která 
při odhadované úspoře 20,45 % přinášela nejvyšší kvalitu služeb. 
Po nakombinování se službami jedné ze stávajících bank jsme se 
po započtení nákladů na přefinancování stávajících investičních 
úvěrů a nebankovních nákladů (odhady, notářské poplatky atp.) 
dostali na výsledných 22,71%.

Kromě cca jednoho milionu úspor ročně oproti dosavadnímu 
stavu se klient může těšit i na řadu kvalita-tivních zlepšení:

• špičkový servis u pobočky me-zinárodní banky

• nahrazení většiny bankovních poplatků měsíčním paušálem

• odstranění dosavadních avalů majitelů na bianco směnkách

• �nahrazení dosavadního nepřehledného systému 8 úvěrů 
jedním provozním a jedním investičním beze změny dosavad-
ních splátkových kalendářů 

• �bilaterální úvěry se „syndiko-vaným“ zajištěním - flexibilní 
systém věřitelské dohody mezi financujícími bankami, která 
zajišťuje sdílení zástav

• �odpadá zástava pohledávek, výrazně se zjednodušila i proce-
dura čerpání tranší provozního úvěru

• �flexibilní čerpání provozní linky s možností volby měny  
(CZK/EUR)

• �zřízení samostatné linky na FX forwardy nad rámec 
provozního financování
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“„Kromě cca jednoho milionu úspor ročně jsme 
získali i řadu kvalitativních zlepšení.“


