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Løsningen
I samarbejde med en række ERA-eksperter, blev der gennemført en række nye tiltag, som har medført:
• En ny og opdateret forsikringspakke, som tager højde for Jespers Torvekøkkens vækst og sikrer, at 
den større volumen i medarbejdere, biler og adresser afspejler sig i konkurrencedygtig pris
• El varebiler er nu standard hos Jespers Torvekøkken og der er indgået ny leasingaftale, der sikrer 
konkurrencedygtige vilkår.
• Med den større volumen, har der været behov for en ny aftale på affaldshåndtering. Området er delvist 
optimeret med nye aftale og store besparelser, men der mangler fortsat et arbejde omkring optimering 
af hele processen, som også omfatter fødevareaffald fra produktionen.
• Der er indgået en ny aftale på Energi, hvor Jespers Torvekøkken nu køber elektricitet og grønne 
certifikater via et energifællesskab med nogle af Danmarks største el forbrugende virksomheder
• Der er foretaget en analyse af den nuværende rengøringsløsning som har identificeret mulige 
optimeringsmuligheder.
Selvom direkte og indirekte besparelser ikke har været det eneste mål med samarbejdet har 
ERA i samarbejde med Jespers Torvekøkken ledelse og nøglemedarbejdere skabt væsentlige 
økonomiske resultater. 

Vi har opnået resultater som 
overstiger mine forventninger 
både målt på besparelser 
men også på ikke-økonomiske 
områder. Samtidig har vi fået 
lavet en dyb analyse af vores forbrug på en række kategorier og 
har enten ændret vores processer eller blevet bekræftet i, at vi gør 
det rigtige. ERA har udvist både kompetencer og fleksibilitet og har 
i praksis fungeret som Category Managers på de aftalte områder. 
Jeg er meget glad for samarbejdet og kan kun forestille mig, at ERA 
vil gøre en forskel hos alle typer virksomheder.
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“

eragroup.comVi ser muligheder, hvor du aldrig troede, det var muligt. Kontakt os i dag for at opdage din virksomheds sande potentiale.

Casestudie

”

Jespers Torvekøkken fik 
optimeret en række aftaler i 
en tid med omsætningsvækst 
og grønne ambitioner Jespers Torvekøkken er privatejet og en af Danmarks største og mest betydningsfulde leverandører 

af kantineordninger. De leverer både færdiglavede frokoster samt varetager kantinedriften hos de 
større kunder. Jespers Torvekøkken er Gazelle virksomhed og således en af de virksomheder i deres 
branche med størst vækst. Samtidig med den store vækst, er Jespers Torvekøkken de mest ambitiøse, 
når det gælder den grønne dagsorden og bæredygtighed og blev i 2023 B-corp. certificerede. 

Jespers Torvekøkken ønskede en analyse og optimering af en række omkostningskategorier med det 
ønske at opnå kloge besparelser, hvor pris ikke er den eneste parameter.  Det betød blandt andet:
• På grund af den store vækst Jespers Torvekøkken oplever og de grønne ambitioner, der skal tages 
højde for, ønskedes forslag som skaber besparelser og resultater uden at gå på kompromis med 
ambitionerne indenfor bæredygtighed. 
• Jespers Torvekøkkens største produktionsadresse ligger i Søborg og på en matrikel, hvor der ikke er 
mulighed for at udvide arealet. Med andre ord skal der altså løbende produceres mere på det samme 
antal kvadratmeter.
• Der skal findes løsninger, der balancerer behovet for besparelser og tidsforbrug
• Forudsætningerne ændrer sig løbende og samarbejdet skal derfor baseres på en fleksibilitet og en 
evne til at inddrage forhold, som ikke nødvendigvis er økonomisk funderede.

Opdeling af besparelser

Energi, affaldshåndtering, Rengøring. Leasing og Forsikring 0-35%


