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Apua hankinta-alan ammattilaisen arkeen

ASIAKAS: Terdselementti Oy
TOIMIALA: Terés-, julkisivu- ja toimitilarakentaminen
KULURYHMAT: Tuotannon tarvikkeet, suojaimet, rahdit

Teréselementin Reijo Kolu kertoo yhteistydsta
ERA:n kanssa

Teraselementti on kotimainen perheyritys, jonka tuotanto
keskittyy teras-, julkisivu- ja toimitilarakentamiseen.
Valmistavan teollisuuden haasteena ovat epasuorat
kustannukset, joita tulee esimerkiksi erilaisista tuotannon
tarvikkeista. Terdaselementti kehittaa vahvasti toimintaansa
ja aloitti yhteistyon ERA:n kanssa ja palkkasi myos
kokeneen hankinta-alan ammattilaisen Reijo Kolun
vastaamaan hankinnoista. Ulkopuolisen kumppanin avulla
Teraselementin hankintoja on saatu tehokkaammin
hallintaan.

Kun aiemmin esimerkiksi Metsolla ja Valmetilla

kokemusta kerannyt Reijo Kolu aloitti Teraselementin
hankintapaallikkona, oli yhteistyo ERA:n asiantuntijoiden
kanssa jo alkanut. ERA analysoi mm. tuotannon tarvikkeiden,
suojaimien ja rahtien kustannuksia. Miten kokenut
hankintaalan ammattilainen koki tilanteen?

-En ole tormannyt aivan vastaavaan palvelukonseptiin
aiemmin. Pidan heidan selkeasta toimintaprosessistaan,

jossa tehdaan pohjaselvitys huolellisesti, maaritellaan
saastotavoitteet seka seurataan toteutuneita saastoja. Se
saastaa meilta sisaista tyota ja kokeneet asiantuntijat osaavat
myos tehda tyonsa tehokkaasti, joka on kaikkien etu. Koin heti
alussa yhteistyon mielekkaana ja toimivana, Kolu kertoo.

KESKITY OLENNAISEEN

-ERA:n asiantuntijoiden tehdessa suuren osan operatiivista
tyota, vapautui meilla sisaisesti aikaa tarkeampiin tehtaviin.
ERA:n asiantuntijat tekivatkin ison tyon puolestamme
analysoidessaan kustannukset ja pitaessaan huolta
seurantavaiheessa tavoiteltujen saastojen toteutumisesta myos
pitkalla aikavalilla, Kolu sanoo.

-Olen vaikuttunut siita, etta sovittu aikataulu on aina pitanyt
ja yhteistyomme on ollut sujuvaa. Yhteistyon alussa, jolloin
itse en viela ollut mukana, tarvittiin meidan puolelta tietysti
hieman enemman panosta, mutta nyt seurantavaiheessa
meidan oma tyopanoksemme on ollut vahaisempaa, Kolu
jatkaa.
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ERA:n vahvuuksia ovat suunnitelmallinen
toimintamalli, maanléheisen kaytanndéllinen
ote asioihin seka selkeé raportointi. Lisdksi he
ansaitsevat kiitoksen sujuvasta yhteistyosta,
he ovat osanneet puhua kieltdmme ja
yhteistyd on ollut mutkatonta. Lisaksi tietysti
saavutetut sdastét ovat meille tarkeita.

REIJO KOLU, HANKINTAPAALLIKKO,
TERASELEMENTTI OY

PALLO HALTUUN

-Kun alotin Teraselementilla, olin uuden edessa. Olen
aiemmin urallani ollut suuremmissa organisaatioissa, ja niissa
toimintamallit ovat olleet hyvin erilaiset kuin Teraselementin
kaltaisessa organisaatiossa. Ja hankintojen maailma on
sellainen, etta uuden kokonaisuuden omaksumiseen menee
aikaa ja tyopanosta. ERA:n asiantuntijat Martti Kiijarvi,
Jukka Aromaa ja Minna Holopainen helpottivat tata
siirtymavaihetta, koska heidan hyva tyonsa tuotantoon
liittyvien kustannusten kartoituksessa saasti minulta tyota.
Heidan avullaan minun oli helpompi ottaa pallo haltuun,
sanoo Kolu.

Tehtdvamme on I6ytaa saastéja mahdottomistakin paikoista.

Ota meihin yhteytta, niin kerromme, kuinka vapautat sidotut paaomat.
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