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LARANDE | SVERIGE —
Vilda Vastern blev strukturerade ink6p

KUND: L&rande i Sverige

SEKTOR: Utbildning — férskolor, grundskolor, gymnasier

KOSTNADSKATEGORIER: Forbrukningsmaterial: kontorsmaterial,
trycksaker, profilprodukter samt 6vrigt
férbrukningsmaterial

Larande i Sverige AB ar ett av landets storsta friskoleforetag.
Det startade 1999 och hade i juli 2020 6ver 20 forskolor,
grundskolor och gymnasier med narmare 4000 elever.

UPPDRAGET

I maj 2018 inledde ERA arbetet med en analys av Larandes
kostnader for forbrukningsmaterial (kontorsmaterial,
trycksaker, profilprodukter samt ovrigt forbrukningsmaterial),

for att se potential for besparingar med bibehallen eller 6kad d
kvalitet och service och battre priser. G rG n e

Larandes skolor gjorde inkop fran sammanlagt ungefar 20
olika leverantorer. Kostnaderna for produkter som skulle

inga i projektet uppgick till ca 2,5 milj. SEK. ERA fann att "Redan vid forsta kontakten fick jag stort fortroende for
besparingspotentialen, beroende pa val av leverantér, var ERA och det har de motsvarat. Vi &r en snabbt vaxande
mellan 25 och 36 procent per ar. Larande valde att ga vidare organisation och vara ménga enheter skotte tidigare i

med en lokal leverantor pa grund av ett professionellt
bemotande och en lokal forankring trots att det inte innebar
den storsta besparingen. Totalt sett landade besparingen pa ca

stor utstrackning sjélva inképen. Det hade blivit mycket
spretigt. Vi ville naturligtvis minska kostnaderna men

30 procent. det var annu viktigare att fa en hanterlig struktur. Det
har vi verkligen fatt. Nar det géller huvuddelen av vara
BESPARINGAR inkdp rérande forbrukningsartiklar, sa har vi gdtt frén
kanske ett 20-tal till en enda leverantér. Kostnaderna
Mellan 25 och 36 procent per ar. har sénkts runt 30 procent."

KATARINA BERGHOLTZ, CFO

"Det har var redan fran bérjan ett mycket intressant

och stimulerande uppdrag. Larandes foretradare har "MED ERAs hjalp har vara ink6p gatt fran Vilda Vastern
varit fyllda av engagemang och mélmedvetenhet. till en val genomtankt och planerad verksamhet. Jag
Battre an praktiskt taget alla vara kunder har man fatt skulle aldrig ha haft tid att sjalv genomfdra detta, men
alla féretagets enheter att jobba enbart med de valda ERA har gjort ett seridst och gediget arbete som I6pt
leverantdrerna, vilket &r en viktig orsak till de goda problemfritt. En utmaning var profilprodukter, som
resultaten.” kostnadsmassigt 8r den stora biten. D&r handlar det

inte bara om kvalitet i ndgon I5tt definierad mening utan
mer om design, k&nsla, tycke och smak. Nér vi gjorde
ett omtag pa hela det segmentet fick vi vid ndgra
tilifallen efter en leverans géra om offertférfarandet
men ocksa med det fick vi god hjélp av ERA."

MATTIAS BERGGREN, ERA:S LANDCHEF FOR SVERIGE

CAROLIN KINDEBERG, STRATEGISK INKOPARE

Vi ser méjligheter dér du aldrig skulle ha trott det var méjligt.

Kontakta oss idag for att upptécka den verkliga potentialeni ert foretag. Visit eragroup.com




